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GoingPublic: Herr Akdemir, können Sie die 
wichtigen Eckpfeiler Ihrer ValueGarant-
Strategie umreißen?
Akdemir: Wir halten Ausschau nach stark 
unterbewerteten Aktien. Auf der Basis 
meiner fundamentalen Analyse muss für 
ein Investment mindestens ein Kursver-
doppelungs-Potenzial identifiziert wer-
den. Vor diesem Hintergrund müssen für 
mich die zukünftigen Gewinne des Unter-
nehmens berechenbar und prognostizier-
bar sein. Aus ca. 4.500 börsennotierten 

Unternehmen bleiben nur 10 bis 15 Titel 
übrig, die für einen Kauf in Frage kommen. 
Das von mir zusammengestellte Portfolio 
ist international ausgerichtet, beinhaltet 
sowohl Titel aus den Industrieländern als 
auch aus den Schwellenländern und inves-
tiert in unterschiedlichste Branchen. In 
der Vergangenheit konnten wir mit unserer 
Strategie beim russischen Erdölkonzern 
Tatneft Gewinne in Höhe von 760% erzielen, 
die Aktie des griechischen Lotterieanbie-
ters Opap haben wir mit +143% verkauft. 

Zur Vermeidung von Missverständnissen 
will ich auch darauf hinweisen, dass die Stra-
tegie keine Garantiekomponente im Sinne 
eines zugesicherten Kapitalerhalts um-
fasst. Vielmehr soll der Name verdeutli-
chen, dass der Anleger sich darauf verlas-
sen kann, dass die Strategie rein auf Value 
ausgerichtet ist und auf nichts anderes.

Wie können Anleger daran partizipieren 
und welche Kosten kommen dabei auf 
die Investoren zu?
Anleger können über ein Vermögensver-
waltungsmandat von Dr. Peterreins, der 
übrigens in einem Vermögensverwalter-
Ranking der Wirtschaftswoche den ersten 
Platz erzielt hat, von der Strategie profitie-
ren. Sinnvoll ist ein Mindestanlagevolu-
men von 100.000 EUR. Die laufende Grund-
gebühr beträgt jährlich 1% p.a. zzgl. MwSt. 

Im Gespräch mit dem GoingPublic Magazin erläutert Value-Investor Sezar Akdemir, Gründer und Inhaber von ValueGarant, 
seinen Value-Ansatz, die Vorteile eines konzentrierten Aktien-Portfolios und zeigt auf, wie aufwendig Analyse und Durch-
haltevermögen beim Value Investing sind.

„Wir halten Ausschau nach stark 
unterbewerteten Aktien“
Interview mit Sezar Akdemir, Gründer und Inhaber, ValueGarant

Abb. 1: ValueGarant – Anlageergebnisse bei 100.000 EUR Einlage
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Anlageergebnisse: Reale Daten, keine Rückrechnung! Net Asset Value-Berechnung mit 100% Investitionsquote. Real wurde 
zum Eigenkapital noch Fremdkapital aufgenommen. Eine vergangene Wertentwicklung ist keine Garantie für zukünftige Ergebnisse. 

Stand 31.3.2016 Lfd. Jahr 1 Monat 3 Monate 6 Monate 1 Jahr 2 Jahre 3 Jahre Gesamt seit 
24.10.08

p.a. seit 
24.10.08

ValueGarant 9,91% 16,89% 9,91% 12,70% 1,73% 50,67% 63,84% 463,00% 26,17%

MSCI Benchmark -2,42% 4,79% -2,42% 3,21% -14,76% 10,18% 7,40% 102,26% 9,94%

Quelle: MSCI, ValueGarant

ZUM INTERVIEWPARTNER
Sezar Akdemir ist Gründer und Inhaber 
von ValueGarant. Als Spezialist für Value 
Investments arbeitet er die konkreten 
Anlagewerte für die ValueGarant-Strategie 
heraus. Akdemir veranlagt weite Teile seines 
Vermögens selbst auf Basis der ValueGarant-
Strategie.
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Hinzu kommt eine Gewinnbeteiligung von 
10% plus MwSt., immer ausgehend vom 
letzten Höchststand. Ich liefere als Wert-
papierinformationsdienst für Dr. Peter-
reins das Research, das er ebenfalls noch 
einmal sorgfältig überprüft. Bislang ist es 
noch nicht vorgekommen, dass Dr. Peter-
reins bezüglich eines von mir vorgeschla-
genen Unternehmens zu einer anderen 
Auffassung gekommen ist als ich.

Das Portfolio ist mit ca. 15 Titeln recht 
konzentriert. Wie erfolgt die Liquiditäts-
steuerung im Portfolio und in welchen 
Zeiträumen kommen Anleger an ihr 
Geld, wenn sie verkaufen wollen?

Wir fokussieren uns ausschließlich auf 
Wertpapiere, für die es einen liquiden 
Handel gibt. Die Marktkapitalisierung der 
Unternehmen liegt in der Regel nicht unter 
500 Mio. USD. Gehandelt wird an liquiden 
Börsenplätzen in Deutschland, USA und 
Großbritannien. Das heißt: Sollte ein Kunde 
Geld benötigen, dann kann Dr. Peterreins 
sehr schnell und ohne irgendwelche Nach-
teile in kürzester Zeit den gewünschten 
Betrag bereitstellen. 

Sie haben über einen längeren Zeit-
raum eine hohe Rendite von jährlich 
über 20% nach Kosten erwirtschaftet. 
Wie gehen Sie in der Unternehmens-
analyse vor?
Man muss mehrere Faktoren berücksich-
tigen. Ohne harte Arbeit geht es nicht. Es 
muss viel Zeit für Recherche und Analyse 
investiert werden. Teilweise habe ich 
schon bis zu 200 Stunden recherchiert, 
um dann zu entscheiden, dass das Unter-
nehmen für ein Investment nicht in Frage 
kommt. Zudem hilft ein Erfahrungs-
schatz, den ich über Jahrzehnte hinweg 
erworben habe. Da der Kapitalmarkt in 
den allermeisten Fällen effizient ist, muss 
man  Demut vor anderen Markteilneh-
mern  haben und darf sich nicht selbst für 
den Größten und Klügsten halten. We-
sentlich ist zudem Geduld. Man muss den 
wahren Wert eines Unternehmens erken-
nen und dann das Durchhaltevermögen 
haben, die Aktien bis zum Erreichen des 
inneren Wertes zu behalten und sich 
nicht schon mit 20 oder 30% Gewinn 
 zufrieden zu  geben. Eine Konzentration 
auf die besten Werte ist ebenfalls wichtig. 
Es ist besser, sich auf 10 bis 20 sehr gut 
analysierte Titel zu fokussieren, als 100 

Aktien zu haben, deren Potenzial sehr 
viel geringer ist.

Wie erfolgt das Reporting für Anleger 
der ValueGarant-Strategie?
ValueGarant-Kunden können jederzeit ihre 
Depots bei Comdirect online ein sehen und 
haben somit volle Trans parenz und Aktu-
alität. Zudem erhält der Anleger halbjährlich 
einen Performance-Report. Darin werden 
die erzielte Rendite aus gewiesen und die 
angefallenen  Kosten  aufgeführt. Ferner 
wird die Entwicklung des Kundendepots 
mit einer Benchmark verglichen. Diese 
 besteht bei der  ValueGarant-Strategie zu 50% 
aus dem MSCI World und zu 50% aus dem 
MSCI Emerging Markets. Ferner erfordert 
Value Investing Geduld. Anleger sollten 
 daher  einen Anlagehorizont von mindestens 
 sieben Jahren für diese  Strategie haben.

Sie haben eine Vielzahl von Fonds über 
einen längeren Zeitraum ausgewertet, 
was war Ihr Ergebnis?
Es war erschreckend – die allermeisten Fonds 
sind viel schlechter als der Markt. Der Anleger 
sollte sich überlegen, ob er überhaupt einen 
aktiv gemanagten Fonds kaufen sollte, wenn 
er nicht die Aussicht hat, über einen längeren 
Zeitraum eine Überrendite von mindestens  
2 oder 3% zum Markt zu erzielen. Dies schafft 
leider nur ein verschwindend geringer Teil 
 aller Fonds über einen Zeitraum von sieben 
bis zehn Jahren. Dann kauft man doch gleich 
besser einen kostengünstigen ETF.

Herr Akdemir, haben Sie vielen Dank für 
die interessanten Einblicke in das Value 
Investing. ■

Das Interview führte Christian Bayer.

VALUEGARANT-STRATEGIE
Die ValueGarant-Strategie ist einfach 
erklärt: Unternehmensanteile (Aktien) wer-
den gekauft, wenn deren Preis deutlich 
unter ihrem realen Wert liegt. Dieser Wert 
wird in einem zeitintensiven Recherche- 
und Berechnungsverfahren ermittelt, um 
sicherzugehen, dass das Unternehmen viel 
Substanz und Wachstumsmöglichkeiten 
aufweist, für die wenig bezahlt werden 
muss. Diese Strategie ist keine wissen-
schaftliche Theorie, sondern eine Methode 
aus der Praxis, die auf Value Investing-
Grundsätzen basiert und von ValueGarant 
entwickelt und in den letzten Jahren opti-
miert wurde. 

Weitere Informationen: 
gastl@valuegarant.de 
www.valuegarant.de
info@dr-peterreins.de
www.dr-peterreins.de

Zurückliegende Investments im Rahmen der ValueGarant-Strategie (Auswahl)

Investment WKN Kaufdatum Kaufpreis Verkaufdatum Verkaufpreis Gewinn
Dragon Oil 877789 08.10.08 1,65 EUR 18.08.15 11,25 EUR 582%

Orságos Takar. És. Ker. BK 896068 24.03.09 6,69 EUR 01.07.13 16,09 EUR 140%

Greek Organisation of Football Prognostics 765974 18.06.12 4,32 EUR 13.02.14 10,50 EUR 143%

Grupo Financiero Galicia 940699 19.09.12 4,52 EUR 22.12.14 12,85 EUR 184%

Quelle: ValueGarant



Wir über uns:
Die ValueGarant-Strategie ist einfach erklärt: Unternehmens anteile (Aktien) werden gekauft, 
wenn deren Preis deutlich unter ihrem realen Wert liegt. Dieser Wert wird in einem zeit intensiven 
Recherche- und Berechnungsverfahren ermittelt, um sicherzugehen, dass das Unternehmen 
viel Substanz und Wachstumsmöglichkeiten aufweist, für die wenig bezahlt werden muss. Diese 
Strategie ist keine  wissenschaftliche Theorie, sondern eine Methode aus der Praxis, die auf Value 
Investing-Grundsätzen basiert, von uns entwickelt und in den letzten Jahren optimiert wurde. 
Von dieser Strategie sind wir absolut überzeugt. Dies zeigt sich vor allem daran, dass wir unser 
eigenes Vermögen nach dieser Strategie investiert haben.

Kontakt:
Unten stehend finden Sie unsere Kontaktdaten.
Sie können uns aber auch gerne über valuegarant.com/kontakt kontaktieren.

Gründer und Inhaber:
Sezar Akdemir
Telefon: +43 (0) 660 40 850 65
E-Mail: akdemir@valuegarant.at

Ansprechpartner in Deutschland:
Peter Gastl-Pischetsrieder
Seilbahnweg 1
82335 Berg – Leoni
Deutschland
Telefon: +49 (0) 177 45 411 82
E-Mail: gastl@valuegarant.de

Mein Leitzins heißt Vertrauen
Dr. Hannes Peterreins ist seit 1986 im Bereich Vermögensverwaltung, Geldanlagen und 
Kapitalanlagen tätig, unter anderem für große institutionelle Anleger. Seit 1999 leitet er die
Dr. Peterreins Portfolio Consulting GmbH, die aktuell neben den Vermögensverwaltungsmandaten 
auch eigene Investmentfonds betreut. Im Jahr 2015 hat die WirtschaftsWoche Dr. Peterreins 
zum besten Geldmanager im 5-Jahresvergleich gekürt.

Besonderen Wert legt Dr. Peterreins auf hohe fachliche Kompetenz, Zuverlässigkeit und auf 
eine gute persönliche Beziehung zu seinen Kunden. Dies wird unter anderem durch zahlreiche 
Fachbeiträge, sowie zwei Bücher dokumentiert.

Dr. Peterreins Portfolio Consulting  
Telefon: 089 / 28 70 29-70
E-Mail: info@dr-peterreins.de 
www.dr-peterreins.de




